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Beispiel Vertrieb:

Aufbau innovativer Vertriebskonzepte (Referenz: Lebensmittelproduzenten)

Anforderung:

- Abgrenzung von Wettbewerb und Preisdiktat Customers

« Suche nach Synergien im Vertrieb
 Eigenstandigkeit beibehalten, ,Multi Channel Selling“- Effekt

Virtual Sales Model

partnering E-Sales
Aufgabe:

= =
« Beratung KMU (Lebensmittelproduzenten) = TR
» Entwicklung eines ,Virtual Sales Model*
Unterstitzung der Phasen: Planung / Aufbau / Betrieb chocolate
« Planung:  Erarbeitung eines Vertriebskonzeptes coffee gift basket wine
* Aufbau: Installation Vertriebsnetzwerk
 Umsetzung: Vertrage und Umsetzung —— ainqer bread
Beispiele und Referenzen ,Virtual Company Model“

» Complementary Network of Sales (Verbund Lebensmittelbereich)
 Gastro ,Dual Use“- Konzept: Zwei Geschaftsmodelle unter einem Dach



